Тема1.4.Международныеэкономическиеотношенияи
национальная экономическая безопасность

1.4.1. Мировое хозяйство. Международное разделение труда
Первоначально на протяжении многих веков формировался мировой рынок. Так, в течение XV–XVI вв. по мере того, как товарный обмен вышел за национальные границы и начала развиватьсяторговля между государствами, возникают международные региональные рынки (Европа, Ближний и Дальний Восток), которые были взаимосвязаны с зарубежными рынками. В конце XVIII – середине XIX вв. образуется единый мировой рынок как самостоятельная система рыночных отношений, результат перерастания локальных (региональных) центров межгосударственной торговли в единый мировой рынок.
Мировой рынок – система взаимосвязанных, взаимодействующих национальных рынков отдельных стран, сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами.
В процессе углубления национального и международного разделения труда постепенно развиваются разнообразные формы международных экономических отношений, что сопровождается формированием мирового хозяйства (мировая экономика)

Современное Мировое хозяйство – это хозяйство глобальное по масштабам, которое основывается на принципах рыночной экономики, объективных закономерностях МРТ, интернационализации производства.

Мировая экономика на современном этапе – это совокупность национальных хозяйств, взаимодействующих в различных формах рыночной деятельности на макро- и микро уровнях на базе согласованных правил и стандартов конкуренции, при условии обеспечения национальных интересов и приоритетов.

Экономической основой становления и функционирования национальных и мировой экономики является международное разделение труда (МРТ).Оно получает завершенное оформление на рубеже ХIХ–ХХ веков, когда охватило все страны мира и ознаменовало становление мирового хозяйства.
Международное разделение труда – это форма интернациональной организации производства, предполагающая специализацию отдельных стран на производстве отдельных видов продуктов и услуг, их взаимный обмен, обеспечивающая снижение издержек производства и позволяющая максимизировать удовлетворение потребностей.
Объективная необходимость развития МРТ обусловлена проблемой ограниченности ресурсов в мировом масштабе для удовлетворения потребностей страновых экономических систем.

МРТ выполняет многофункциональную роль. На уровне международной экономики оно способствует сосредоточению ресурсов отдельных стран на производстве с учетом внешних потребностей, обеспечивает взаимосвязь процессов воспроизводства, формирует международные отраслевые и регионально-отраслевые пропорции, позволяет странам получать дополнительный экономический эффект в результате использования более дешевого сырья, снижения внутренних издержек производства, способствует более полному удовлетворению потребностей.
В процессе эволюции сформировалось несколькотипов МРТ:

Общее МРТ – это разделение труда между крупными сферами материального и нематериального производства, которое определяет отраслевую специализацию. В результате появились промышленность, транспорт, связь и т.п., а страны начали делятся на индустриальные, сырьевые, аграрные.

Частное МРТ – это разделение труда внутри крупных сфер по отраслям и под отраслям (например, машиностроение), которое ведет к предметной специализации и экспорту определенных видов готовой продукции и услуг.
Единичное МРТ – это разделение труда внутри одной компании между предприятиями, расположенными в различных странах и специализирующихся на производстве отдельных узлов, деталей, которые в целом осуществляют единый воспроизводственный, технологический цикл создания готовой продукции предприятия. Предприятие трактуется широко, как цикл создания законченного товара. Это специализация на изготовлении отдельных узлов, деталей, компонентов.

МРТ представляет собой сложный процесс, поскольку с одной стороны оно проявляется в обособлении стран по отдельным видам деятельности и их экономически выгодной международной специализации производства на определенных видах товаров и услуг, с другой стороны в международнойкооперации, объединении производителей различных стран и взаимном обмене результатами производства. Это ведет к усложнению и многообразию внешнеэкономических связей, усилению взаимозависимости стран.

Международная специализация – это форма интернациональной организации производства, которая предполагает обособление, выделение видов производств и отраслей в международном масштабе.
Международная специализация развивается по следующим направлениям:
– производственная специализация, которая представлена:

а) межотраслевой специализацией (специализация и экспорт готовой продукции отдельных отраслей);

б) внутриотраслевой (специализация стран на изготовлении узлов и деталей или на выполнении отдельных технологических стадий производства);

в) межфирменной (специализация отдельных предприятий внутри международной корпорации).

– территориальнаяспециализация – это специализация отдельных стран и групп стран (регионов) на производстве определенных продуктов и их частей для мирового рынка;

– специализация на производстве отдельных видов товаров и их частей для мирового рынка.
В 70 – 90 гг. ХХ в. углублению и изменению международной специализации компаний и стран мира способствовал переход от межотраслевой (предмет-ной) к внутриотраслевой (подетальной) специализации стран, более узкой технологической специализации и развитии узкоспециализированного производства. Для компаний это означало развитие специализации не на производстве готовой (конечной) продукции, а на производстве промежуточной продукции. Это отразилось на изменении товарной номенклатуры торговли и увеличении объемов международной торговли промежуточной продукции (до 40-60 %). Со временем межотраслевая специализация распространилась и на развивающиеся страны, что явилось следствием деятельности международных корпораций.
Международная кооперация – это форма длительных, устойчивых производственных связей, которые устанавливаются между независимыми специализированными хозяйствующими субъектами, которые расположены в разных странах, с целью создания готовой продукции.
Основные формы международной  кооперации:

- подрядная кооперация, которая предполагает заключение соглашения, в том числе между компаниями различных стран, в котором компания-заказчик выдает заказ компании-подрядчику на производство деталей, компонентов готовой продукции; определяет требования к готовой продукции, оказывает техническую помощь, поставляет комплектующие и технологии. Подрядная кооперация активно используется в форме субконтрактных, аутсорсинговых отношений международных корпораций с предприятиями малого и среднего бизнеса.  

Она получила распространение в машиностроении, самолетостроении,  производстве электротехнической продукции и др. Крупные компании сотрудничают с производителями отдельных деталей и частей готовой продукции. Например, международные корпорации "Форд", "Тоёта", "Фольксваген" имеют сотни поставщиков комплектующих, которые расположены по всему миру; 

- распределение производственной программы (специализация в договорном порядке) – это соглашение, которое  предполагает распределение ассортимента продукции между двумя и более компаниями с целью уменьшения или устранения дублирования производства;

- реализация совместной программы – соглашение фирм-партнеров с примерно одинаковым производственным профилем, в соответствии с которымобъединяются их финансовые, научно-технические, материальные, трудовые ресурсы, за каждым закрепляется ответственность за выпуск определенной части изделия. Как правило реализуется в организационной форме международных консорциумов;

- компенсационная кооперация - предполагает сотрудничество предприятий в области а) сооружения промышленных объектов; б) оплаты услуг по строительству в виде продукции построенных предприятий; в) переработки сырья и полуфабрикатов, поставляемых одной компанией-партнером, на производственных мощностях другой компании, которая в ответ отправляет часть произведенной продукции предприятию-поставщику сырья для оплаты  его стоимости.

Это также совместное  производство, совместные предприятия.
В течение последних десятилетий XX – начала XXI вв. происходит модификация МРТ, что связано с развитием процессов интернационализации, транснационализации, глобализации, сетизации и цифровизации экономики.Возникают новые типы и модели МРТ, изменяются виды международной специализации стран,макрорегионов, компаний, развивается процесс международного кооперирования в разнообразных формах международного производственного и научно-технического сотрудничества.

Особое значение в развитии мировой экономики играет появление в 80-90-е гг. ХХ в.международного разделения производственного процесса, основанного на разновидности единичного – технологического разделения труда.

В этот период крупные международные компании развитых стран изменяют свою специализацию и начинают ориентироваться на производство сложной высокотехнологичной продукции, которую невозможно было произвести в рамках одного предприятия. В связи с этим они приступили к разделению технологических стадий производства товаров или услуг на отдельные части и распределению (размещению) их между производителями, расположенными в ряде стран в рамках конкретной международной корпорации. С этой целью международные компании, используя вывоз капитала, приступили к созданию филиалов (дочерних предприятий) в зарубежных странах, где были более дешевые источники сырья и низкая стоимость рабочей силы.
На практике это находит выражение в преимущественном развитии международной специализации на производстве отдельных компонентов, узлов,формированию нового вида –международной сетевой производственной кооперации. Это позволиломеждународным компаниям развитых стран включить в воспроизводственный процесс развивающиеся страны, а затем и страны с переходной экономикой. В то же время модифицировать специализацию стран: компании развитых стран определили для себя специализацию на проведении научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, производстве высокотехнологичных компонентов и узлов, одновременно стимулировали специализацию развивающихся стран – на производстве сырьевых товаров, трудоемких, материалоемких компонентов.
Международное разделение производственного процесса способствовало развитию нового МРТ между странами мира. Оноявились результатом усиления борьбы за обеспечение и поддержку конкурентных преимуществ компаний и стран на основе технологических инноваций. В результате стимулировало распространение новой – сетевой организации производства и фрагментации производства, формирование глобальных сетей производственно-кооперационных, информационно-инновационных, финансовых связей.

Переход к цифровой экономике обусловил появление новой моделиМРТ, основанной на использовании информационно-коммуникативных технологий (ИКТ) и внедрении, начиная с 90-е гг. ХХ в., интернета, как самой инновационной технологии, который превратился в необходимый элемент инфраструктуры общества. Интернет и информационные технологии наряду с функцией передачи знаний, информации непосредственно участвуют в создании национального богатства.

В современных условиях от потенциала в сфере интернета и ИК мощностей зависят уровень инновационного развития и конкурентоспособность стран, регионов, компаний. Разница в конкурентоспособности интернет-ресурсов становиться технологической границей между передовыми и развивающимися странами.

В результате на ряду с продуктом в материальном объеме и размерах, который транспортируется обычным путем, появляется интеллектуальный продукт в цифровой форме, который движется посредством интернета.
Под воздействием интернета и ИК мощностей, развития процесса дигитализации произошла трансформация бизнеса и экономики. Интернет способствовал: развитию электронного бизнеса и появлению новых бизнес-моделей (электронная коммерция, интернет-магазины приложений, онлайн реклама, облачные технологии, платежные сервисы, сетевые платформы), возникновению новых видов услуг, в том числе услуг-заменителей (услуги беспроводной связи, которые превратились в бизнес, мобильные услуги), что способствует ускорению товарооборота; трансформации отраслей и видов деятельности; увеличению размеров международного производства и превращению его в индивидуализированное и мелкосерийное, появлению виртуальных организационных форм бизнеса; созданию новых технологий и методик в сфере образования, здравоохранении, что способствует повышению их качества (дистанционное образование, персонализация образования, электронные рецепты, формирование больших данных).

Это повлияло на дальнейшую корректировку международной специализации стран, корпораций, изменение организационных форм бизнеса и системы управления.

1.4.2. Интернационализацияэкономическихсвязей
Развитие мировой экономической системы характеризуется интенсивной интернационализацией экономической деятельности, которая являетсяодной из исторических тенденций развития мировой экономики.
Интернационализация экономической деятельности – это формирование устойчивых форм международных производственно-экономических и кредитно-финансовых отношений между отдельными государствами на основе МРТ, которые обусловливают сближение и взаимопроникновение национальных экономик на всех стадиях воспроизводственного процесса, вовлечение в систему мирохозяйственных связей результатов национальных производств (товаров, услуг, объектов прав интеллектуальной собственности), факторов производства (капитал, земля, рабочая сила, объекты прав интеллектуальной собственности), самого процесса производства и обращения.
Основой взаимозависимости национальных экономик и расширения сферы совместимости является международное разделение труда. Почему это происходит? Среди факторов интенсификации интернационализации экономической деятельности – непропорциональность развития отдельных производств в разных странах, обусловленная неравномерным распределением трудовых, природных ресурсов, капитала, различным уровнем квалификации рабочей силы, а также уровня развития научно-производственного потенциала, включая цифровой. В результате международная специализация стран вызывает объективную необходимость выхода производственно-экономических и кредитно-финансовых процессов за национальные границы и создания системы транснациональных экономических взаимосвязей.

Интернационализация развивается в разнообразных формах проявления.Этоинтернационализация обмена, производства, капитала.

Интернационализация обмена – это процесс развития внешнеторговых связей между странами.

Интернационализациякапитала – это процесс переплетения и объединения национальных капиталов, который проявляется в создании отдельными компаниями хозяйствующих субъектов в других государствах или в развитии наднациональных форм связей и контактов между капиталами разных стран.

Интернационализация производства – это формирование устойчивых форм международных производственно-экономических связей между предприятиями различных государств на основе МРТ, которые связывают производство одних стран с потреблением его результатов в других государствах. Производственный процесс в одной стране становится частью процесса, протекающего в интернациональном или мировом масштабе.
Процесс интернационализации распространяется также и на другие сферы (услуги, управление, научные исследования, малый и средний бизнес, пр.), что ведет к появлению новых и понятий.

Различают:микроэкономическая интернационализация (предприятия,международная компания) выражается в определении компанией своей международной специализации и развитии кооперирования с зарубежными компаниями в процессе производства товаров и услуг, создании сложных интегрированных структур предпринимательства, предполагающих образование их зарубежных подразделений. Макроэкономическая интернационализация – это интернационализация на уровне а) национальных хозяйств, которая предопределяется степенью вхождения (интеграции) страны в международное разделение труда и характеризуется показателями развития внешней и международной торговли (товарами, услугами, объектами интеллектуальной собственности), миграции капитала, научно-технического сотрудничества, а также б) наднациональных хозяйств, формирующихся в условиях международной экономической региональной интеграции, в рамках которых уточняется международная специализация стран, развиваются экспортно-импортные операции в условиях внешней, внутрирегиональной и международной торговли, миграция капитала, научно-технического сотрудничества.

Интернационализация сопровождается развитием процессатранснационализации производства и капитала.
Транснационализация– это процесс расширения международной деятельности национальных компаний реального сектора (банков, сферы услуг) или компаний, объединяющих капитал хозяйствующих субъектов нескольких стран и их выхода за счет экспорта капитала за пределы национальных экономик, что приводит к превращению национальных компаний в международные.
Транснационализация капитала и производства сопровождается образованием международных компаний (транснациональных компаний, многонациональных компаний), которые являются основными субъектами мировой экономики и устанавливают систему международного производства, основанного на размещении филиалов, дочерних компаний, отделений по всему миру, которое ориентированно на потребителей мира. Это обеспечивает глубокую интегрированность предприятий в единые комплексы с внутрифирменным разделением труда.

1.4.3. Открытаяэкономикаиобеспечениенациональнойэкономическойбезопасности
Развитие разнообразных форм международных экономических отношений, усилениевзаимосвязи и взаимопереплетения национальных хозяйств в рамках глобального воспроизводственного процесса обусловили объективную необходимость в открытии экономик, чтобы ускорить перемещение товаров, услуг, капитала, рабочей силы, объектов прав интеллектуальной собственности. В настоящее время практически все государства имеют в определенной мере открытую экономику.

Однако в зависимости от масштабов вовлеченности страны в международное разделение труда национальные экономики разделяют на два типа: закрытую и открытую экономику

Замкнутая (автаркическая) экономика – экономика, в которой минимальны экономические связи с другими странами и ее развитие определяется внутренними потребностями и тенденциями.
В условиях глобализации страны с закрытой экономикой сдерживают свое развитие, поскольку не стимулируют деловую активность, ориентируясь на рынки других стран, зачастую производят товары неконкурентоспособные на международном уровне, следовательно, не имеют дополнительных перспектив подъема благосостояния населения своей страны.
Открытаяэкономика – это экономика, интегрированная в мировое хозяйство, которая реализует преимущества международного разделения труда, активно использует различные формы международных экономических отношений.
Это экономика, в которой сокращается монополия государства на внешнеэкономические связи и все субъекты экономических отношений могут без ограничений совершать операции на международных рынках товаров, услуг, факторов производства.

В тоже время, это экономика, предполагающая разумную доступность внутреннего рынка для притока иностранных товаров, услуг, капиталов, рабочей силы, объектов прав интеллектуальной собственности, информации, а также взаимообмен национальными валютами, с тем, чтобы поддерживать экономическую безопасность страны.

Правомерен вопрос о степени открытости экономики, что свидетельствует о том насколько страна вовлечена в международные экономические отношения и процессы. Для этого используют следующие показатели.

Экспортная квота – количественный показатель, который свидетельствует о значимости экспорта для национальной экономики или отдельных ее отраслей. Она определяется как отношение стоимости экспорта к величине ВВП за календарный год; импортная квота – показатель, который показывает, насколько национальная экономика зависима от импортных товаров и иностранных производителей и рассчитывается как отношение стоимости импортак величине ВВП за календарный год; внешнеторговая квота– это комплексный показатель, который отражает значимость внешней торговли для национальной экономики страны и определяется как отношение величины внешнеторгового оборота страны, то есть суммы экспорта и импорта, к объему ВВП за календарный год.

Всемирный Банк приводит следующую классификацию стран по степени открытости экономики: страны с относительно закрытой экономикой (доля экспорта составляет менее 10 % ВВП), страны с относительно открытой эко-номикой (доля экспорта составляет более 35 % ВВП), страны, у которых доля экспорта находится в диапазоне от 10 до 35 % от ВВП. В соответствии с ней к государствам, у которых экономика является наиболее открытой, относятся Гонконг, Швейцария, США, Германия; наименее открытыми – Куба, Северная Корея, Таиланд.

Факторами, влияющим на степень открытости экономики, являются:

– масштаб страны и интенсивность внешнеэкономических связей национальных хозяйств. Небольшие по размеру страны в силу ограниченности ресурсной базы и емкости внутреннего рынка вынуждены активно участвовать во внешнеэкономических связях с другими странами. Они имеют в большей степени открытую экономику по сравнению с крупными государствами;

– уровень экономического развития страны, измеряемый по величине дохода на душу населения. Чем выше темпы экономического развития, тем шире развиты экономические связи с другими странами;

– степень развития структуры национального продукта и дифференцированность структуры производства, в том числе товарной структуры экспорта и импорта, степени обработки обмениваемых товаров. Чем более дифференцирована продукция (производство деталей, полуфабрикатов и пр.), тем более интенсивны связи с другими странами;

– обеспеченность национальной экономики сырьем (природными и земельными ресурсами). Данный фактор может влиять на открытость экономики и в том случае, если это страна, которая относится к группе развивающихся государств;

– емкость внутреннего рынка. Высокий дифференцированный спрос на внутреннем рынке является стимулом для развития внешних экономических связей с другими государствами.

Также среди факторов:географическое положение страны; транснационализация экономики;развитие международной производственной кооперации;степень мобильности капиталов;особенности национальной политики государства (свободная торговля, протекционизм).

Среди позитивных последствий открытия экономики: углубление международной специализации и кооперации, рост производительности труда, распространение мирового опыта, рост конкуренции, благосостояния населения, создание рыночной инфраструктуры и др. Однако открытость экономики сопровождается и социально-экономическим издержками, в том числе: увеличением зависимости от экспортно-импортных операций и от внешних финансовых источников, возможным ухудшением положения предприятий национальной экономики, сокращением занятости и др.
В связи с этим решение вопросов по открытию экономики взаимоувязано с необходимостью обеспечения национальной экономической безопасности.

Экономическая безопасность — это состояние защищенности национальной экономики от внешних и внутренних угроз, при котором обеспечиваются экономический суверенитет страны, единство ее экономического пространства, условия для реализации стратегических национальных приоритетов.
Ее обеспечение достигается посредством государственного регулирования, которое нацелено на отстаивание национальных экономических интересов, обеспечение и поддержание конкурентных преимуществ, формирование рыночной и цифровой инфраструктуры, координации внешнеэкономической политики страны с мерами, реализуемыми в рамках интеграционных организаций и международных экономических организаций.Национальная безопасность страны представляет собой сложную систему, составляющими которой являются такие виды безопасности, как  производственная;  финансовая;  продовольственная; энергетическая; инфраструктурная; инновационная; внешнеэкономическая безопасность.

1.4.5. Формы международных экономических отношений
Развитие мирового хозяйства и мировой экономики в значительной степени было предопределено углублением международного разделения труда и появлением новых форммеждународных экономических отношений.

Международные экономические отношения – это экономические отношения, которые возникают между государствами, региональными группировками, международными корпорациями и другими субъектами мирового хозяйства.
Выделяют следующие формы международных экономических отношений:

– международная торговля товарами, услугами, объектами прав интеллектуальной собственности;
– международное движение (миграция) капитала;
– международная производственная кооперация и научно-техническое сотрудничество;
– миграция рабочей силы;
– международные валютно-финансовые и кредитные отношения.
На функционирование международных экономических отношений влияют такие процессы, как интернационализация и транснационализация производства и капитала, международная экономическая интеграция, глобализация, которые развиваются в масштабах мировой экономики.
1.4.6. Международная(мировая)торговлятоварами,услугами,объектамиправ интеллектуальной собственности

Международная торговля – это форма связи между товаропроизводителями различных стран, сфера международных товарно-денежных отношений, охватывающих внешнюю торговлю товарами, услугами, объектами интеллектуальной собственности всех стран мира.

Роль международной торговли состоит в том, что она способствует более полному удовлетворению потребностей; восполняет недостатки неравномерного распределения факторов производства; является предпосылкой создания интеграционных объединений; позволяет разрешить противоречие между производством и потреблением; сопровождается ростом занятости; обеспечивает взаимозависимость между странами и регионами; стимулирует развитие специализации на производстве определенных видов товаров и услуг, которые страны могут выпускать с наибольшей эффективностью, повышая производительность своих ресурсов, увеличивая объемы производства.

Международную торговлю образует внешняя торговля стран мира.

Внешняя торговля – это торговля одной страны с другими, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров, транзита товаров.Внешнеторговый товарооборот– это сумма экспорта и импорта.Экспорт – это вывоз товаров (национального происхождения или в значительной степени переработанного в стране с целью его продажи), работ, услуг, результатов интеллектуальной деятельности, в том числе исключительных прав на них, с таможенной территории государства за границу без обязательства об обратном ввозе. Импорт– это ввоз иностранных товаров, работ, услуг, результатов интеллектуальной деятельности, в том числе исключительных прав на них, на таможенную территорию государства из-за границы без обязательства об обратном вывозе. Факт экспорта и импорта фиксируется в момент пересечения товаром таможенной границы конкретного государства. Разновидностью экспортно-импортных операций являются реэкспортные и реимпортные операции. Реэкспортные операции – это операции, предусматривающие вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке. Они возникают при продаже товара через биржи и аукционы, из-за нарушения нормального хода коммерческой операции, при осуществлении крупных проектов. Реимпортные операции– это операции, связанные с ввозом из-за границы ранее экспортированного и не подвергшегося там переработке товара. Это ранее поставленный, не реализованный товар, возвращаемый из-за границы или возврат товара, от которого отказался покупатель.
Транзитная торговля – это поставка товаров, которая осуществляется не непосредственно между экспортером и импортером в страну производителя или в страну покупателя, а посредством транзитного торговца в третью страну. При активной транзитной торговле товары, находящиеся вне экономического региона, перепродаются в другой регион посредством постоянно проживающего в регионе транзитного торговца. При пассивной транзитной торговле заграничный торговец продает товары из третьей страны.

Встречная торговля – это торговля, основанная на договоренностях или соглашениях, по которым продажа товаров или услуг из одной страны в другую привязана к продаже, направленной в противоположном направлении.
Мировая торговля товарами осуществляется намеждународном рынке товаров, который включает: международный рынок предметов потребления, международный рынок продовольствия, международный рынок машин и оборудования, международный рынок сырья.

Вместе с тем, становление постиндустриального общества обусловило повышение роли услуг, увеличение их разнообразия, что отразилось на росте международной торговли услугами. Торговлю услугами в зависимости от способа поставки классифицируют на трансграничную торговлю;потребление человеком (фирмой) услуги за рубежом;учреждение коммерческого присутствия на территории той страны, где оказывается услуга;перемещение производителя услуги – физического лица – в другую страну с целью оказания услуги.
Среди услуг международной торговли выделяют услуги, оказываемые в связи с международной торговлей (страхование, транспортные перевозки и т.д.); услуги, которые непосредственно связаны с обменом технологиями (сотрудничество в технической сфере, капитальное строительство, управленческая деятельность); туристические и деловые поездки; расходы в банковской сфере, лизинг, платежи по доходам на капитал; заработная плата и социальные расходы по отношению к иностранным рабочим. В соответствии функционирует международный рынок услуг, включающий: международный рынок лицензий и ноу-хау, международный рынок инжиниринговых услуг, международный рынок транспортных услуг, международный рынок туристических услуг, международный рынок страховых услуг, международный рынок программного обеспечения и др.

Расширение форм международного научно-технического сотрудничества по мере развития международного разделения труда, сопровождалось превращением объектов интеллектуальной собственности в товар и формированием мирового рынка прав объектов интеллектуальной собственности, которыйпредставляет собой сферу деловой активности, где происходит передача прав на использование объектов интеллектуальной собственности (технологии, лицензии, знания, информация, ноу-хау, инжиниринговые услуги, передача технологии в рамках научно-технической и производственной кооперации, инвестиционного сотрудничества).Международная передача технологий – это совокупность экономических отношений, которые возникают между предприятиями различных государств в связи с использованием зарубежных научно-технических достижений. Субъектами мирового рынка прав объектов интеллектуальной собственности являются государство, университеты, фирмы, бесприбыльные организация, фонды и физические лица – ученые и специалисты.
Развитие мировой и внешней торговли происходит в условиях острой конкурентной борьбы между государствами, группами развитых стран и стран с формирующимися рынками, макрорегионами, международными компаниями, посредством которой отстаиваются интересы данных хозяйствующих субъек-тов, осуществляется экономических раздел рынков сбыта, источников сырья.

Последние десятилетия ХХ в. международные компании развитых стран, обладая колоссальными финансовыми ресурсами, выстраивая глобальные це-почки стоимости и сетевую международную кооперацию, в которые они во-влекли компании развивающихся и стран с переходной экономикой, осуществи-ли экономический передел мировых, региональных и национальных рынков. На рубеже ХХ – ХХI вв. экономический передел осуществляют интеграционные организации, реализующие свои цели и интересы, которые позволяют им повы-шать роль макрорегионов (Европы, Азиатско-Тихоокеанского региона, стран Латинской Америки, Африки). 

В области развития мировой и внешней торговли это находит выражение  в увеличении объемов торговли, во-первых, промежуточной продукцией по ка-налам внутрикорпорационной и межкорпорационной торговли (от 40 до 60 %), во-вторых, в рамках внутри региональных рынков между странами-членами ин-теграционных организаций.

Реализация интересов экономических субъектов мировой экономики в об-ласти торговых отношений осуществляется посредством проведения внешне-торговой политики государств, интеграционных организаций, регулирования мировой и внешней торговли со стороны международных торговых организаций (Всемирная торговая организация; Конференция  ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД); организации, регулирующие торговлю отдельными видами  това-ров, например: Организация стран экспортеров нефти (ОПЕК), Международная организация по какао (МОКК), др.).

Внешнеторговая политика – это меры правительства по созданию благоприятных условий для расширения воспроизводства и международного обмена, определению режима регулирования торговых отношений с другими странами, которые позволяют обеспечить конкурентные преимущества для отечественного производства, развитие и защиту национального производства и внутреннего рынка, функционирование инфраструктуры, расширение своего влияния на внешних рынках.
Внешнеторговая политика бывает двух видов: либеральная (фритрейдерство или свободная торговля) и протекционизм.
Политика свободной торговли – это политика, которая предполагает минимальное государственное вмешательство во внешнюю торговлю.

Протекционизм – это государственная политика защиты внутреннего рынка от иностранной конкуренции путем использования тарифных и нетарифных инструментов. Среди форм: селективный протекционизм, направленный против отдельных стран или отдельных товаров; отраслевой – на защиту определенных отраслей (например, сельское хозяйство); коллективный, проводимый объединениями стран в отношении стран, в них не входящих; скрытый протекционизм, осуществляемый методами внутренней экономической политики.
В современных условиях государства избирают компромиссный вариант между политикой свободной торговли и протекционизмом.В чем это выражается? Если в стране производится продукция конкурентоспособная на мировых рынках, то правительства на данные товары и услуги устанавливают минимальные ставки импортных таможенных пошлин, но в случае производства продукции с более низкой конкурентоспособностью, правительства с целью защитить своего национального производителя и уровнять конку-рентные преимущества компаний и стран используют более высокие ставки пошлин.

В то же время международные компании, имеющие сети зарубежных фи-лиалов, на протяжении многих десятилетий стимулировали правительства к ак-тивной либерализации внешней торговли и открытию национальных экономик. Доказательством является постепенное снижение уровня средневзвешенного та-рифа, который в 1947 г. при подписании Генерального соглашения по тарифам и торговле (предшественнику ныне действующей Всемирной торговой организа-ции) был в пределах 40 %, а концу ХХ в. чуть больше 3 %.

Вместе с тем мировая практика подтверждает, что на рубеже ХХ – ХХI вв. и особенно в условиях экономических кризисов произошел рост протекцио-нистских тенденций со стороны развитых и развивающихся стран.

За период с 1994 по 2004 г.  произошел беспрецедентный рост нетарифных мер -- с 31,9 % - до 58,5 % (технические барьеры,  меры технического контроля,  нормы здраво-охранения,  финансовые и административные меры, затрагивающие аспекты качества, безопасности, требования к упаковке, маркировке и пр.).

В период мирового кризиса 2008 г. произошло дальнейшее усиление протекционизма. Начиная с октября 2008 г., было зарегистрировано введение новых 1185 протекционист-ских мер. По данным ВТО протекционистские меры затронули 4,1 % мировой торговли на сумму ежегодно 750 млрд. долл. США.

С 2018 г. США активизировали введение протекционистских мер в отношении Китая (были введены 25 % таможенные пошлины на ввозимые из Китая товары на общую сумму в 50 млрд.долл.).
В 2020-е гг. повысилась роль санкций, как инструмента односторонних экономических ограничительных мер, направленного на сдерживание и ограничение потенциала сопер-ника на международной арене. Политэкономия экономических санкций означает ульти-матум: если страна-реципиент не выполнит политические условия, то под влиянием санкций произойдет ухудшение ее экономических показателей. Санкции в отличие от эмбарго носят точечный характер и направляются на определенные лица, организации, сектора экономики.

США применяют санкции с целью воздействия на ряд стран (Китай, Иран, Куба, Су-дан, Сирия и др.). Начиная с 2014 г. ужесточилось санкционное давление со стороны США и стран ЕС на Россию.
1.4.7. Международноепроизводственноеинаучно-техническоесотрудничество
В современных условиях по мере того, как кооперация охватила вслед за производством другие сферы деятельности (прикладная наука, техника, торговля, техническое обслуживание, управление), на ряду с понятием «международная кооперация производства» используется более широкое понятие «международное производственное сотрудничество», составной частью которого является международное научно-техническое сотрудничество, как одна из форм международных экономических отношений, появление которой связано с повышением объемов международного научно-технического обмена объектами прав интеллектуальной собственности.
Международный научно-технический обмен осуществляется в нескольких формах: материальной – это обмен наукоемкой продукции (оборудование, инструменты, технологические линии); нематериальной – это различного рода технологическая документация, знания; услуг специалистов и технического персонала в области менеджмента и маркетинга, контроль над качеством. Передача технологий может осуществляться на коммерческой или некоммерческой основе; может быть внутрифирменной, внутригосударственной и международной.

В «Международном кодексе поведения в области передачи технологии», разработанном в рамках ЮНКТАД ООН, сформулирован следующий перечень международных сделок, осуществляемых на коммерческой основе:

1) передача, продажа или предоставление по лицензии всех форм промышленной собственности (патенты на изобретения и промышленные образцы; торговые марки и знаки), за исключением товарных знаков и фирменных знаков;
2) предоставление «ноу-хау» и технического опыта (документация (чертежи, схемы, руководства, инструкции, спецификации); непосредственный производственный опыт специалистов); имеющих опыт в определенной области и способных его применить;

3) предоставление технологических знаний, необходимых для приобретения, монтажа и использования машин и оборудования, полуфабрикатов и материалов, полученных за счет закупки, аренды, лизинга или каким-либо другим путем;

4) промышленное и техническое сотрудничество в части, касающейся технического содержания машин, оборудования, полуфабрикатов и материалов.

В дополнение к этому перечню относятся формы сделок, заключаемых при:оказании инжиниринговых услуг;передаче технологии в рамках научно-технической и производственной кооперации; передаче технологии в рамках инвестиционного сотрудничества, а также в «чистом виде» через консультации и обучение специалистов, шеф-надзор за строительством, через передачу рабочих чертежей, другие формы.
Формы передачи технологии на некоммерческой основе: передача научно-технической информации в различных видах (специальная литература, компьютерные банки данных, патенты, справочники и др.); конференции, выставки, симпозиумы, семинары, клубы; обучение, стажировка, практика студентов, ученых и специалистов, осуществляемые на паритетных основах университетами, фирмами и организациями; миграция ученых и специалистов из научных в коммерческие структуры и обратно, создание зарубежных маркетинговых и исследовательских подразделений крупными корпорациями.

Основнымиформамимеждународного научно-технического сотрудничестваявляются международный договор фрайчайзинга (сотрудничество компаний в области обмена результатами маркетинговой деятельности, при котором одна компания за определенное вознаграждение предоставляет другой компании право использования фирменного наименования или товарного знака,например, McDonald’s), международное патентное соглашение (Microsoft), международное лицензионное соглашение (лицензии на программное обеспечение), инжиниринг, передача прав копирайта.

1.4.8. Международнаямиграциякапитала.
Международное движение или миграция капитала – это процесс перемещения капитала через границы государств, которое основано на его международном разделении как одного из факторов производства.

Разнообразие видов капитала предполагают их классификации:
а) по источникам происхождения капитал, обращающийся на мировом рынке, делится на официальный и частный капитал. Официальный капитал –это средства бюджетов государств, региональных и международных организаций, которые перемещаются за рубеж или принимаются из-за границы на основе межправительственных соглашений и международных договоров (государственные займы, ссуды, гранты, помощь правительств стран-доноров или международных организаций, таких как Международный валютный фонд, Всемирный банк, правительствам стран-реципиентов); частный, или негосударственный, капитал – это средства частных (негосударственных) компаний, банков и других негосударственных организаций в виде инвестиций и кредитов, перемещаемые за рубеж или принимаемые из-за рубежа;
б) по характеру использования и форме получения прибыли капитал делится на ссудный и предпринимательский капитал.
Ссудный капитал–это средства, предоставляемые взаймы с целью получения дохода в виде процента. Движение ссудного капитала происходит в виде банковских депозитов, международных займов и кредитов. 
Появление ссудного капитала обусловило формирование мирового рынка ссудных капиталов, как рынка, на котором осуществляется движение ссудного капитала между странами. Объектом сделки на мировом рынке ссудных капиталов является капитал, привлекаемый из-за границы или передаваемый в ссуду юридическим и физическим лицам иностранных государств. С функциональной точки зрения мировой рынок капиталов представляет собой систему рыночных отношений, обеспечивающих аккумуляцию и перераспределение ссудного капитала во всемирном масштабе, с институциональной – совокупность институтов, через которые осуществляется движение ссудных капиталов между странами.

Современный рынок ссудных капиталов функционально делится на три взаимосвязанных сектора: рынок краткосрочных капиталов, или денежный рынок, с конца 50-х гг. возник рынок евровалют; рынок среднесрочных и долгосрочных капиталов, с конца 60-х гг. сформировался рынок еврокредитов; рынок ценных бумаг, который отличается тем, что денежные ресурсы на нем привлекаются посредством выпуска и купли-продажи ценных бумаг различных типов и сроков действия.

Организационными формами мирового рынка ссудного капитала являются: валютный рынок, рынок деривативов, рынок страховых услуг, рынок акций, кредитный рынок, включающий рынок долговых ценных бумаг и рынок банковских кредитов.

Основными участниками международного рынка ссудного капитала являются международные нефинансовые корпорации, транснациональные банки и институциональные инвесторы. В число институциональных инвесторов включаются такие финансовые институты, как страховые компании, пенсионные фонды, инвестиционные компании, взаимные (совместные) фонды.

В международном движении капитала ссудный капитал выступает в форме международного кредитования, в качестве которого в основном используется официальный капитал из государственных источников, в то же время применяются частные источники.
Международный кредит представляет собой движение ссудного капитала в сфере международных экономических отношений, связанное с предоставлением валютных и товарных ресурсов на условиях срочности, возвратности и уплаты процентов.
По назначению в зависимости от формы внешнеэкономической сделки различают: кредиты, обслуживающие внешнюю торговлю товарами или услугами; кредиты, используемые на финансирование прямых капиталовложений, строительства объектов, приобретение ценных бумаг и т.д.; в зависимости от объекта кредиты подразделяются на товарные и валютные; по срокам кредитования – на краткосрочные (до года), среднесрочные (от 1 года до 5 лет) и долгосрочные (свыше 5 лет); по видам – коммерческие (фирменные), предоставляемые в товарной форме, и банковские, обусловливающие выдачу участникам внешнеэкономической сделки денежных средств.
Основными формами кредитования внешней торговли являются фирменный и банковский кредит. Фирменный (коммерческий) кредит представляет собой кредитные отношения, субъектами которых являются фирмы. Банковский кредит предоставляется банками и другими финансовыми институтами. Банковское кредитование экспорта и импорта выступает в форме ссуд под залог товаров, товарных документов, векселей либо без формального обеспечения. Различают экспортный и финансовый банковские кредиты. Экспортный кредит представляет собой кредитование банка страны импортера (или непосредственно импортера) банком страны экспортера для реализации кредитной линии. Финансовый кредит дает возможность заемщику использовать ссуду для различных целей, что усиливает преимущество этого вида кредита. Так, финансовый кредит может быть использован для погашения внешней задолженности, поддержки валютного курса, пополнения счетов в иностранной валюте и других целей.

Международное заимствование и кредитование– это выдача и получение средств взаймы на срок, предусматривающий выплату процента за их использование.
Основными инструментами международного заимствования и кредитования, которые отражаются в платежном балансе, являются:

торговые кредиты – требования и пассивы, возникающие в результате прямого предоставления кредита поставщиками и покупателями по сделкам с товарами и услугами, и авансовые платежи за работу, которая осуществляется в связи с такими сделками;

займы– финансовые активы, возникающие вследствие прямого одалживания средств кредитором заемщику (например, займы на финансирование торговли, кредиты международного валютного фонда);

валюта– банкноты и монеты, находящиеся в обращении и используемые для осуществления платежей (национальная валюта, находящаяся в распоряжении нерезидентов, –это пассив, иностранная валюта, находящаяся в распоряжении резидентов, – актив);

депозиты– это деноминированные в местной или иностранной валюте переводные депозиты, которые по требованию вкладчика превращаются в наличные деньги и используются для платежей (депозиты резидентов за рубежом – это пассив, депозиты нерезидентов внутри данной страны – актив);

прочие активы и пассивы(например, взносы стран в международные организации).

Предпринимательский капитал– это средства, прямо или косвенно вкладываемые в производство с целью получения прибыли. На международном рынке он выступает в форме прямых и портфельных инвестиций.

Прямые инвестиции – это вложение капитала с целью приобретения долгосрочного экономического интереса в стране приложения капитала, обеспечивающее контроль инвестора над объектом размещения капитала. Прямые иностранные инвестиции, как основная форма экспорта частного предпринимательского капитала, предполагают установление долгосрочных отношений между прямым инвестором и предприятием, являющимся объектом прямых инвестиций, управление инвестором этого предприятия. При этом возможны варианты: создание предприятия «с нуля»; покупка предприятия в стране, принимающей капитал. В современных условиях наиболее активно используется стратегия покупки предприятия прямого инвестирования посредством сделки трансграничного слияния или поглощения (СиП).
Портфельные инвестиции– это вложения капитала в иностранные ценные бумаги, не дающие инвестору права реального контроля над объектом инвестирования. Портфельные иностранные инвестиции– это капитальные вложения инвесторов, которые осуществляются через инструменты международного и национальных фондовых рынков и не обеспечивают инвестору контроля над компаниями, ограничивая его полномочия получением доли прибыли (дивидендов). Среди них: ценные бумаги, обеспечивающие участие в капитале(акции, паи) и подтверждающие участие в капитале предприятий; долговые обязательства (облигации, простые векселя, долговые расписки), которые подтверждают право кредитора на взыскание долга с должника; финансовые дериваты (опционы, фьючерсы, варранты, свопы), удостоверяющих право владельца на продажу или покупку первичных ценных бумаг.

1.4.9. Международные валютно-финансовые отношения (мировая валютная система)
Международные валютно-финансовые отношения– это совокупность общественных отношений, складывающихся при функционировании валюты в мировом хозяйстве и обслуживающих взаимный обмен результатами деятельности национальных хозяйств.
Предпосылками развития данной формы МЭО явились международное разделение труда, интернационализация хозяйственных связей, глобализация, под воздействием которых возросли международные потоки товаров, услуг, капиталов и кредитов, что сопровождается круглосуточным «переливом»денежного капитала. При этом национальные деньги в международном обороте при проведении валютных, расчетных и кредитно-финансовых операций используются в качестве иностранных валют.

Валютная система – это государственно-правовая форма организации валютных отношений.
Различают национальные, региональные (международные) и мировую валютные системы.
Национальная валютная система– это совокупность способов, инструментов и национальных органов, с помощью которых реализуется определенный порядок денежных расчетов государства с другими странами. Она является составной частью кредитно-денежной системы страны и ее особенности определяются степенью развития, состоянием экономики и внешнеэкономических связей отдельно взятой страны.

Региональные (международные) валютные системы представляют собой форму организации в рамках интеграционного объединения.

Мировая валютная система – это совокупность способов, инструментов и межгосударственных органов, с помощью которых осуществляется взаимный платежно-расчетный оборот в рамках мирового хозяйства. Это форма организации международных валютных отношений, закрепленная межгосударственными соглашениями, посредством которой осуществляется перелив экономических ресурсов из одной страны в другую или блокируется этот процесс, расширяется или ограничивается степень национальной экономической самостоятельности, а также межгосударственное валютное регулирование и координация валютной политики ведущих стран.
Основные элементы национальной и мировой валютных систем:

а) валюта:национальная валюта – это установленная законом денежная единица данного государства; резервные валюты, выполняющие функции международного платежного и резервного средства, служащие базой определения валютного паритета и валютного курса для других стран;
б) условия конвертируемости национальной валюты, то есть размена на иностранные (свободно используемые валюты, без ограничений обмениваемые на любые иностранные валюты; свободно конвертируемые валюты; частично конвертируемые валюты стран, где сохраняются валютные ограничения; неконвертируемые (замкнутые) валюты стран, где для резидентов и нерезидентов введен запрет обмена валют);
в) условия взаимной конвертируемости валют: паритет национальной валюты – соотношение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном порядке;
г) режим курса национальной валюты.Валютный курс– это«цена» денежной единицы одной страны, выраженная в иностранных денежных единицах или международных валютных единицах. Различают: фиксированный валютный курс – официально установленное соотношение между национальными валютами, допускающее временное отклонение от него в одну или другую сторону не более чем на 2,25 %; плавающий валютный курс – это курс свободно изменяющийся в зависимости от рыночного спроса и предложения валюты; смешанный курс или режим регулируемого плавания – официально определенное соотношение между национальными валютами, допускающее небольшие колебания валютного курса в соответствии с установленными правилами;
д) валютная котировка – это фиксирование курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам. Для этого используются методы валютной котировки: прямая котировка, при которой курс единицы иностранной валюты (базовая валюта) выражается в национальной валюте (котируемая валюта); косвенная (обратная) котировка, когда за единицу принимается национальная валюта, курс которой выражается в определенном количестве иностранных денежных единиц;
е) регламентация режимов валютных курсов – это наличие или отсутствие валютных ограничений, валютный контроль;
ж) режим национального валютного рынка и рынка золота; режим мировых валютных рынков и рынков золота;

з) регулирование валютной ликвидности. Национальное регулирование международной валютной ликвидности страны сводится к обеспеченности международных расчетов необходимыми платежными средствами. Международная валютная ликвидность– это способность страны (или группы стран) обеспечивать своевременное погашение своих международных обязательств приемлемыми для кредитора платежными средствами. Она имеет следующие компоненты: официальные золотые и валютные резервы страны, счета в специальных средствах заимствования (СДР) и евро, резервная позиция в международном валютном фонде (право страны-члена на автоматическое получение безусловного кредита в инвалюте в пределах 25 % ее квоты). Межгосударственное регулирование международной валютной ликвидности осуществляют международные экономические организации, среди которых международный валютный фонд, в Европейском союзе –Европейский центральный банк.
Мировая валютная система прошла следующие этапы эволюции:

1 этап – Парижская мировая валютная система (1867–1914 гг.) была основана на денежных системах «золотомонетного стандарта», при котором золото признавалось единственной формой мировых денег и курс национальных валют жестко привязывался к золоту, через золотое содержание валюты соотносились друг с другом по твердому валютному курсу.
2 этап – Генуэзская мировая валютная система(1922–1929 гг.) закрепила переход к золотодевизному стандарту, основанному на золоте и ведущих валютах, которые конвертируются в золото. Это привело к возникновению девиз – платежных средств в иностранной валюте, предназначены для международных расчетов. В итоге национальные кредитные деньги стали использоваться в качестве международных платежно-резервных средств. Золотые паритеты сохранялись, но конверсия валют в золото могла осуществляться также через иностранные валюты (доллар США, французский франк и фунт стерлингов).
3 этап – Бреттон-вудская мировая валютная система(1944–1975 гг.). В 1944 г. впервые была создана институциональная структура – Международный валютный фонд (МВФ) для определения принципов функционирования и регулирования мировой валютной системы, развития валютного сотрудничества стран и оказания им помощи при дефиците платежного баланса. Бреттон-вудская мировая валютная система а) определила доллар США ведущей валютой, поскольку в период второй мировой войны у большинства стран золотые запасы практически были ликвидированы, а США сосредоточили 70 % от всего мирового запаса золота. Было определено золотое соотношение доллара США: 35 долларов за 1 тройскую унцию (тройская унция равнялась 0,88571 г золота за 1 доллар); б) установила твердые обменные курсы валют стран-участниц к курсу ведущей валюты; определила фиксацию курса ведущей валюты к золоту; в) утвердила обязанность центральных банков поддерживать стабильный курс своей валюты по отношению к ведущей (в рамках +/- 1 % , а в Западной Европе – +/- 0,75 %) валюте с помощью валютных интервенций; г) установила возможность изменения курсов валют посредством девальвации и ревальвации. В результате была создана золотодевизная системас фиксированными валютными курсами. США взяли на себя обязательство по первому требованию любого государства обменивать доллары на золото без каких-либо ограничений, в свою очередь остальные страны – зафиксировать курс свой валюты к доллару. В 1971 г. США вследствие возникших проблем прекратили конвертировать доллары в золото по официальному курсу.

4 этап – Ямайская мировая валютная система (с 1976 г.). На этом этапе были реализованы новые принципы функционирования мировой валютной системы. Среди них: полицентричность системы, которая основана на нескольких ключевых валютах; отмена монетного паритета золота; основным средством международных расчетов становится свободно конвертируемая валюта, специальные права заимствования (СДР), резервные позиции в МВФ; страна получает право выбирать режим валютного курса, но ей запрещается выражать его в золоте; введение права использования «плавающего» валютного курса и отмена пределов колебаний валютных курсов, в соответствии с чем курс валют формируется под воздействием спроса и предложения; запрет на вмешательство центральных банков в работу валютных рынков для поддержания фиксированного паритета своей валюты, но право осуществлять валютные интервенции для стабилизации курсов валют; предоставление МВФ полномочия осуществлять более жесткий надзор за развитием валютных курсов и соглашениями об их установлении, обеспечивать либерализацию валютных отношений путем отмены валютных ограничений в интересах достижения стабилизации в международных валютных отношениях; возможность образования региональных валютных систем.

Специальные права заимствования (СДР) используются в рамках МВФ, как международная счетная валютная единица, применяемая в качестве условного масштаба для соизмерения международных требований и обязательств, установления валютного паритета и курса, а также международного платежного и резервного средства путем записей на специальных счетах стран-членов МВФ, предоставления кредита. Размер СДР определяют по валютной корзине.
В настоящее время в рамках формирующегося многополярного мирового порядка мировая валютная система находится в неустойчивом состоянии и нуждается в трансформации. США перестали быть глобальным гегемоном, центр экономического развития перемещается в Азиатско-Тихоокеанский регион. Новый ряд шоков (пандемия, рост инфляции и процентных ставок, война в Украине, усиление санкций) обостряют ряд проблем, среди которых: сложности с обслуживанием долга у развивающихся стран, вакцинное неравенство, всплеск инфляции, усилившиеся риски для финансовой стабильности.  У 60% стран размеры долгового бремени превышают 50% ВВП. Под воздействием санкционной войны доллар США превращается в оружие, в результате начинают формироваться трансграничные платежные системы, которые становятся многополярными, что подрывает господство доллара США как ведущей валюты. Повышается роль юаня, российского рубля. 

В этих условиях возникает необходимость создания более стабильной, эффективной международной валютной системы, отвечающей требованиям цифровой эры, и перехода к реально глобальной валюте.

На национальном уровне регулирование валютно-финансовых отношений осуществляется посредством валютной политики.
Валютная политика – совокупность мероприятий, осуществляемых в сфере денежного обращения и валютных отношений государствами, центральными банками и международными финансовыми органами, направленная на обеспечение устойчивости экономического роста, поддержание равновесия платежного баланса.
Она реализуется посредством валютного регулирования – регламентации государством международных расчетов и порядка проведения валютных операций, регулирования платежного баланса и курса национальной валюты, которое осуществляется на национальном, межгосударственном и региональном уровнях.

Формами проявления валютной политики являются:
а) дисконтная политика (учетная) – это меры по изменению учетной ставки центрального банка с целью регулирования валютного курса путем воздействия на движение краткосрочных капиталов.В условиях пассивного платежного баланса центральный банк повышает учетную ставку, стимулируя приток иностранного капитала из стран, где уровень учетной ставки ниже. Приток капиталов создает дополнительный спрос на национальную валюту и повышает ее курс. При активном платежном балансе центральный банк понижает учетную ставку и стимулирует отлив национальных и иностранных капиталов. В этих условиях увеличивается спрос на иностранную валюту, ее курс повышается, а курс национальной валюты снижается;
б) девизная политика – это меры воздействия на курс национальной валюты путем купли-продажи государственными органами иностранной валюты (девиз). В целях повышения курса национальной валюты центральный банк продает, а для снижения – скупает иностранную валюту в обмен на национальную. Она осуществляется преимущественно в форме валютной интервенции, когда центральный банк вмешивается в операции на валютном рынке путем купли-продажи иностранной валюты;

в) вальвация – политика Центрального банка, направленная на прямое установление курсового соотношения между национальной и иностранными валютами, ее производными являются девальвация – снижение курса национальной валюты по отношению к иностранной валюте либо к международным счетным единицам и ревальвация – повышение курса национальной валюты по отношению к иностранной валюте; 

г) валютные ограничения (валютный контроль) – законодательное или административное запрещение, лимитирование и регламентация операций резидентов и нерезидентов с валютой и другими валютными ценностями (валютная блокада; запрет на свободную куплю-продажу иностранной валюты; регулирование международных платежей, движения капиталов, золота и ценных бумаг, репатриации прибыли; концентрация в руках государства иностранной валюты и других валютных ценностей);
д) диверсификация валютных резервов– это политика государств, международных компаний, направленная на регулирование объема и структуры валютных резервов путем включения в их состав разных валют с целью обеспечения международных расчетов, проведения валютной интервенции, защиты от валютных рисков, защиты от обесценивания денег;
е) регулирование конвертации валют– это методы конвертации валюты. При условии взаимной конвертируемости валют, среди методов предусматриваются: а) метод осуществляемый с помощью наличных средств, что предполагает обмен наличными одной валюты на другую при личных посещениях субъектом офисов различных банков, банкоматов, пунктов обмена валюты с учетом данных по курсу покупки, при котором банк по обозначенной цене приобретет у клиента ту или иную валюту, и по курсу продажи валюты, по которому банк продает валюту по указанной цене; б) безналичный метод, предусматривающий конвертацию валют с применением личных кабинетов банков, электронных кошельков при использовании пластиковой банковской карты, в том числе автоматически осуществить конвертацию валюты с ее помощью при покупке, оплате чего-либо в любой стране, независимо от местной валюты;
ж) режим валютного курса.

1.4.10. Международнаямиграциярабочейсилы
Углубление процессов международной специализации и концентрации производства определенной продукции в отдельных странах предусматривает наличие в них трудовых ресурсов различного объема и квалификационного состава. Однако, в одних странах возможен избыток рабочей силы, а в других – недостаток. Это обуславливает межгосударственное перемещение или международную миграцию рабочей силы.
Миграция (от лат. «перехожу», «переселяюсь») – это перемещения людей, связанные, как правило, со сменой места жительства.

Международная (внешняя) миграция рабочей силы–это перемещение трудоспособного населения из одной страны в другую.

Она является одним из важных элементов развития стран, при помощи которого осуществляется перераспределение рабочей силы в рамках мирового хозяйства.

Международная миграция (внешняя) подразделяется: а) по критерию времени набезвозвратную (выезд на постоянное место жительство), временную (миграция с ограниченным сроком пребывания в стране), сезонную (кратковременный въезд для работы в отраслях с сезонным характером), маятниковую (ежедневный переезд из одной страны в другую и обратно); в) 
по степени законности – легальную, нелегальную.
Внешняя миграция влияет на численность населения страны, увеличивая или уменьшая его на величину миграционного сальдо, которое представляет собой разницу между количеством людей, переселившихся за пределы данной страны (эмигранты), и количеством людей, переселившихся в данную страну из-за ее пределов (иммигранты).

Миграция может быть вызвана различными причинами. Среди них: экономические, политические, социальные, правовые, гуманитарные, культурные, экологические, психологические и бытовые причины. Также это могут быть процессы демократизации хозяйственной и социально-культурной жизни, чрезвычайные ситуации, стихийные бедствия, войны, экологические проблемы.
Экономическими причинами международной миграции рабочей силы являются различия в темпах экономического роста между странами, уровнях безработицы, заработной платы, условиях труда и проживания, которые сопровождаются абсолютной и относительной нехваткой национальных трудовых ресурсов. Абсолютная нехватка означает, что в стране просто нет достаточной численности населения, ее социально-экономическое развитие не позволяет привлечь достаточное количество работников к доходной экономической деятельности или ее система образования и профессиональной подготовки не обеспечивает (или не обеспечила) подготовку работников требуемых специальностей или квалификаций. В результате физически отсутствуют работники/специалисты, которые требуются для работы, и их появление в ближайшем будущем не предвидится. Абсолютная нехватка трудовых ресурсов касается всей экономики или только отдельных профессий в тех случаях, когда страна не может осуществить подготовку требуемых специалистов. Относительная нехватка трудовых ресурсов возникает, когда при наличии достаточного числа трудоспособных граждан страны на ее территории они не хотят заполнять все вакантные должности, предлагаемые работодателями. Она связана с некоторыми секторами (низкооплачиваемые отрасли промышленности, услуги или плантации), профессиями (особенно непрестижные виды работ), регионами (экономически непривлекательные или отдаленные районы), работодателями (особенно, которые работают на грани прибыльности, также на которых заработная плата и условия труда ниже стандартного уровня), либо с фактом, что граждане богатых стран могут из экономических соображений отказаться от рабочих мест с низким уровнем заработной платы и плохими условиями труда и найти другую работу или обойтись другими средствами. Относительная нехватка трудовых ресурсов может быть краткосрочным преходящим явлением, но также может быть и присущим структурным фактором, сохраняющимся в течение длительного периода времени. В условиях глобализации мировой экономики абсолютная и относительная нехватка трудовых ресурсов покрываются за счет импорта иностранных работников.
В настоящее время мировой миграционный процесс характеризуется интенсивными иммиграционными и эмиграционными потоками.

Эмиграция (лат. «выселяюсь») –это выезд граждан из своей страны в другую на постоянное жительство. Иммиграция (лат. «вселяюсь») –это въезд трудоспособного населения в данную страну из-за ее пределов с целью постоянного (или на длительное время) проживания. Реэмиграция–это возвращение эмигрантов на родину на постоянное место жительства.

В соответствии с классификацией МОТ различают пять основных типов современной международной миграции: 1) переселенцы, переезжающие на постоянное место жительства; 2) работающие по контракту, в котором чётко оговорен срок пребывания в принимающей стране; 3) профессионалы, имеющие высокий уровень подготовки, соответствующее образование, практический опыт работы, а так же преподаватели и студенты, перемещающиеся в мировой системе высшего образования; 4) нелегальные иммигранты, в число которых включаются иностранцы с просроченной или туристической визой, занимающиеся трудовой деятельностью; 5) беженцы – лица, вынужденные эмигрировать из своих стран из-за какой-либо угрозы. Используется также понятие рабочие-фронталъеры – это мигранты, ежедневно пересекающие границу, чтобы работать в соседнем государстве.
Направления миграции позволяют выделить пять крупных международных рынков труда: западноевропейский, ближневосточный, северо- и латиноамериканский, азиатский, африканский. Новыми центрами притяжения трудовых мигрантов являются страны Азиатско-Тихоокеанского региона, нефтедобывающие страны Ближнего Востока, страны Латинской Америки, Африка, Российская Федерация. Так, в США квалифицированная рабочая сила прибывает из Мексики, стран Карибского бассейна, а высококвалифицированные работники – из всех стран мира. Наиболее развитые государства, входящие в Европейский Союз, привлекают рабочую силу из Португалии, Мальты, Испании, арабских стран, Северной Африки и Ближнего Востока, восточноевропейских стран и государств бывшего СССР. На Ближним Востоке приток дешевой иностранной рабочей силы направляется в нефтедобывающие страны из арабских стран, Индии, Пакистана, Бангладеш, Кореи.
На конец 2020 г. число мигрантов составило 281 млн человек (в 2000 г. – 173 млн. чел., 2010 г. – 220 млн. чел.). Из них более 73 % занимали мигранты трудоспособного возраста от 20 до 64 лет, что свидетельствует о том, что ос-новными являются экономические причины миграции.
Регулирование миграционных процессов осуществляется на основе национальной миграционной политики.

Миграционная политика – это система мер, постановлений, законодательных актов и соглашений государств по регулированию миграции населения и трудовых ресурсов, которые регламентируют правила и нормы принятия иностранных граждан, порядок выезда граждан за рубеж, защиту их прав в принимающих странах, определяют взаимодействие с международными организациями, регулирующими миграционные процессы.
Для ее реализации разрабатываются иммиграционная и эмиграционная политика, определяющие формы и методы регулирования межстранового движения рабочей силы.

Иммиграционная политика – это мероприятия государства по регламентации правил и норм принятия иностранных граждан, осуществляемая с целью защиты национального рынка труда от неконтролируемого притока мигрантов, обеспечения рационального использования труда иммигрантов в секторах экономики, требующих дополнительных трудовых ресурсов. Различают следующие виды иммиграционной политики: политика, базирующаяся на ограничении сроков пребывания мигрантов в стране; политика, разрешающая постоянное проживание иммигрантов и предполагающая право на получение гражданства; политика, направленная на борьбу с нежелательной иммиграцией.

Эмиграционная политика включает в себя совокупность мероприятий, направленных на регламентирование правил и порядка выезда граждан за рубеж и защиту их прав в принимающих странах. Основными ее целями являются: реализация права граждан на свободу перемещений; содействие сокращению безработицы и облегчению ситуации на национальном рынке труда, в том числе за счет приобретения трудящимися за рубежом образования, профессий и квалификации, соответствующих текущим и перспективным интересам государств; обеспечение возвратного характера миграции; защита прав и интересов трудящихся-мигрантов в странах пребывания; поступление в страну валютных средств от трудящихся-мигрантов. Различают два вида эмиграционной политики: эмиграционная политика, основанная на поддержке и стимулировании государством эмиграции рабочей силы, осуществляется обычно государствами, имеющими избыток трудовых ресурсов; эмиграционная политика, направленная на предотвращение нежелательной эмиграции из страны.
Среди нежелательной эмиграции – это, во-первых, нелегальная миграция. По оценкам ООН, около 10-20 % всех миграций мира являются незаконными. В том числе: в странах Евросоюза более 8 млн трудовых мигрантов проживают незаконно, что в целом составля-ет более 23% от числа всех мигрантов трудящихся в данном регионе; в Северной Америке – более 11,3 млн нелегалов, преимущественно из Мексики; 

во-вторых, беженцы (это лица, покинувшие страну, в которой они постоянно прожи-вали, в силу чрезвычайных обстоятельств). К 2017 г. в результате конфликтов и преследо-ваний вынуждены были мигрировать 25,4 млн беженцев. С 2000 по 2020 гг. количество беженцев в мире удвоилось с 17 млн человек на конец 2000 г. до 34 млн человек на конец 2020 г., что составило в 2020 г. 12 % от общей численности мигрантов (2000 г. – 9,5%). В 2022 г. число беженцев увеличилось за счет Украины.

1.4.11. Платёжныйбаланс
Платежный баланс является одним из инструментов макроэкономического анализа и прогнозирования. Платёжный баланс (от англ. balance of payments) по определению Международного валютного фонда – это статистический отчёт, в котором в систематическом виде приводятся суммарные данные о внешнеэкономических операциях данной страны с другими странами мира за определенный период времени.
Платежный баланс оформляется в виде таблицы и показывает соотношение между всеми поступлениями, которые получает государство от других государств, и всеми платежами, которые оно производит. Баланс в соответствии с методологией Международного валютного фонда состоит изчетырех компонентов: счет текущих операций; счет операций с капиталом; финансовый счет; чистые ошибки и пропуски. Он строится по принципудвойной бухгалтерии(записи). Это означает, что все операции в платежном балансе отображаются двумяравнозначными величинами, одна из которых записывается по кредиту сположительным знаком и отражает сделки, в результатекоторых деньги поступают в страну, а другая – по дебету с отрицательным знаком, показывая сделки, в результате которых страна расходует валюту.
Таким образом, платежный баланс отражает насколько результативно страна участвует в мировом воспроизводственном процессе, каковы масштабы,структура и характер ее внешнеэкономических связей.

Государство принимает активное участие в формировании баланса и его регулирование направлено на достижениеравновесного состояния внешнеэкономических связей отдельной страны. Однако, на практике для большинства стран мира характерно нарушение равновесия, что проявляется в отрицательном (дефицит)или активном сальдо платежного баланса.И это является следствием неравномерности экономического и политического развития стран, что отражается на состоянииих платежных балансов.

Необходимость государственного регулированияплатежного баланса повышается в тех странах, которые имеют длительный икрупный дефицит. С цельюего преодоленияиспользуют дефляционную политику, а также меры, направленные на стимулирование экспорта и сокращение импорта, инструменты финансовой и денежно-кредитной политики (бюджетныесубсидии экспортерам, регулирование процентной ставки, таргетирование денежноймассы и инфляции).

В то же время активно используются меры международного регулирования платежного баланса, которое принимаются международными экономическими организациями, среди которых Всемирная торговая организация, Международный валютный фонд, Международный банк реконструкции и развития и др. Среди них: унификация правил основных форм международных расчетов;согласование условий государственного кредитования экспорта;двухсторонние правительственные кредиты;кредиты международных финансовых институтов.
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